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GroBer Erfolg mit kleinen Halmen

Die traditionsreiche Firma Hiss ist fuhrend im deutschen Reethandel.
Und das Geschaft wachst weiter: Immer mehr Bauherren entdecken das
Von ULRIKE SCHWALM

Naturmaterial.

er rund 8000 Quadratmeter grofle La-

gerplatz rund um den alten Lokschup-

pen am Oldesloer Kurpark scheint fast
zu klein. Vier Lkw warten noch auf das Entladen
ihrer besonderen Fracht: Reet. Detlef Kohler
(44) packt die 400 bis 700 Kilogramm schweren
Reetpakete mit einem Greifer und lidt sie vor
Nasim Gashi (29) auf Paletten. Immer hoher
stapelt sich die Wand aus tiirkischem Reet,
die Gashi mit einer blauen Plane abdeckt. Das
Schilfrohr wird in ganz Nordeuropa als natiir-
licher Baustoff immer beliebter.
Immer neue Gaben werden herangefahren und
in gelben Stahlgestellen zu Paketen gepackt.
»Von Juni bis Oktober ist bei uns Hochsaison®,
sagt Ole Jedack (36). ,,Und 1999 wird ein Re-
kordjahr®, freut sich der gelernte Zahntechniker,
der nun Verkaufsleiter des ReetgrofShandels Hiss
(zehn Mitarbeiter) ist.
,Mit der Ware Reet kann man sich identifizie-
ren, weil sie ein natiirlicher Baustoff ist und
etwas Gesamtisthetisches hat“, findet Ole Je-
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Matthaus Hiss, der Sohn des Griinders
Matthias Hiss, brachte den damaligen
Kohlen-, Getreide und Reethandel in
Gold auf Fehmarn voran. Beide stammen
aus einer Familie Fehmaraner Seeleute.

dack, wihrend er seinen Blick iiber die Vorrite
aus Ungarn, Ruminien, Polen und der Tiirkei
schweifen lisst. Fiir ihn sind die Schilfarten total
unterschiedlich. ,,Zum Beispiel ist ruminisches
Reet aus dem Donaudelta gelbbraun und damit
viel dunkler als die sehr gelbe tiirkische Quali-
tit.“ Auch die Lingen schwanken zwischen 1,40
und zwei Meter.

,-Meine Aufgabe ist es, mit unseren Kunden,
den Dachdeckern, das richtige Reet zum jewei-
ligen Bauvorhaben zu finden®, sagt Jedack. Ein
Haus mit vielen Gauben und Winkeln braucht
kiirzere Halme. ,,Aber sonst ist es wie beim Kaf-
feetrinken: Die Handwerksmeister haben ihre
Vorlieben. Der eine schwért auf ungarisches,
der andere auf tiirkisches Reet.“ Diese Vorlieben
wurden {iber Generationen weitergegeben.
Genauso wie die Kunst der Reetgewinnung und
des -handels. Firmeninhaber Tom Hiss (34) aus
Grabau hat die Portriits seiner Vorfahren in ein
kleines Regal seines Besprechungszimmers ge-
stellt. ,,Nur vom Firmengriinder haben wir kein
Bild“, Bedauert der auf Fehmarn geborene Di-
plomkaufmann.

Matthias Hiss bekam 1833 die gerichtliche Er-
laubnis, mit Kohle, Getreide und Reet ab Lager
in dem Ort Gold auf Fehmarn zu handeln. Sein
Sohn Matthius Hiss brachte die Firma voran.
,Damals gab es noch keinen ReetgrofShandel:
Das Schilf wurde auf der Insel verarbeitet. Erst
mein Grofvater Peter, Seefahrer und Landhind-
ler, fing an, Reet aus Dinemark zu importieren
und zu verkaufen.“

Tom Hiss' Vater Peter nahm Ende der sechziger
Jahre die ersten Importe aus Ungarn auf, wurde
Anfang der achtziger Jahre zu einem Pionier der
Reetgewinnung in der Tiirkei, wo er auch mo-
derne Bearbeitungstechniken einfiihrte. Bei ei-
ner Geschiftsfahrt in diesem Land verungliickte
er 1990 mit dem Auto todlich.

,Ich sprang im gleichen Jahr ins kalte Wasser,
obwohl ich damals noch Betriebswirtschaft an
der Uni Kiel studierte. Mein Diplom machte ich
1990 neben der Arbeit“, sagt Tom Hiss. 1991
verlagerte er den Firmensitz von Fehmarn in das
verkehrsgiinstigere Bad Oldesloe, wo das Un-
ternehmen schon seit 15 Jahren den alten Lok-
schuppen und seinen Vorplatz nutzt.

Immer wieder sieht er sich bestitigt: ,,Seit 1990
hat sich unser Umsatz verdoppelt. Wir legen

- « A
.Heute haben Bauherren auch unter
Reetdachern das Bediirfnis nach Hellig-
keit. ,Reet und Licht' heift daher unser
Studentenwettbewerb”, sagt Tom Hiss,
der auch einen schénen Entwurf fir sich
selbst sucht.

stindig zu, sind mit 45 bis 50 Prozent Anteil
in Deutschland Marktfithrer. In jiingster Zeit
wachsen wir auch im Ausland.”

Ende 1998 iibernahm Hiss die vormals staat-
liche Reetherstellung Stuf Delta Production
S.R.L in Tulcea im ruminischen Donaudelta.
,Das war ein richtiger Coup. Wir beschiftigen
dort 70 Leute, in der Erntezeit sogar 160.“ Das
Besondere an Hiss: ,,Wir sind auch Bauern. In
Ruminien und der Tiirkei haben wir insgesamt
5000 bis 10 000 Hektar gepachtet. Um ein Ein-
familienhaus mit Reet einzudecken, braucht
man schon fiinf Hektar.“ Das Reet des Jahres
1999 ist noch griin, erst im November/Dezem-
ber beginnt die Erntezeit.

Tom Hiss hat sich fiir das Management seiner
wachsenden Firma Verstirkung geholt: Mit dem
Geschiftsfiihrer Orctavian Popa (42), einem
Kaufmann aus Wuppertal, der Mitte 1998 dazu-



Nasim Gashi, der seit neun Monaten La-
germitarbeiter bei Hiss ist, liberwacht
das Abladen der tirkischen Reetpakete,
die per Lkw nach Bad Oldesloe gebracht
worden sind.

stief3, ist er viel unterwegs: Es geht nach Dine-
mark, Budapest und Mersin am tiirkischen Mit-
telmeer. Dort plant Hiss auf seinem 2,5 Hektar
groflen Lagerareal eine Halle und ein Biiro.
Morgenluft wittert der Kaufmann fiir das Jahr
2000 in Schleswig-Holstein. ,,In der Landesbau-
ordnung sollen die Grenzabstinde fiir Weich-
dachhiuser von zwdlf auf sechs Meter gesenkt
werden. Dann konnen sich mehr Leute einen
Reetbau leisten, weil schon ein kleineres Grund-
stiick ausreicht“, meint Tom Hiss. ,,Die bishe-
rigen Mehrkosten durch ein Reetdach sind ja
sehr in der Grundstiicksgrofle begriindet und
nicht so sehr im Dach selbst.“ Zwischen 120
und 130 Mark (ohne Mehrwersteuer) kostet ein
Quadratmeter.

Und unter der bis zu 35 Zentimeter dicken
Reethaube muss es nicht dunkel sein. Um das
zu zeigen, hat Tom Hiss unter dem Motto
»Reet und Licht“ einen Ideenwettbewerb fiir
Studenten der Architektur und des Bauingeni-
eurwesens an Fachhochschulen in Norddeutsch-
land aus gelobt. ,Wir suchen innovative Ideen
im Umgang mit Reet.“ Abgabeschluss ist der 4.
Januar. Der Siegerentwurf wird mit 1200 Mark
primiiert, es gibt weitere Geld- und Sachpreise,
die der Zentralverband des deutschen Dachde-

ckerhandwerks mitgesponsert hat.

»Nicht nur Althaussanierer entschei-
den sich immer haufiger fiir Reet"”, sagt
Tom Hiss, wahrend er eine Lieferung
aus der Tirkei priift. FOTOS: SCHWALM

Die Renaissance des Reets

enn Ole Jedack (36) iiber seine

Arbeit erzihlt, gerit e schnell ins

Schwirmen. ,Mit der Ware Reet
kann man sich identifizieren, weil sie ein natiir-
licher Baustoff ist und etwas Gesamtisthetisches
hat, findet der Verkaufsleiter des Oldesloer
Grof8handels Hiss. Ahnlich empfindet sein Chef
Tom Hiss (34), der den 1833 gegriindeten Fa-
milienbetrieb zum Marktfiihrer in Deutschland
ausgebaut hat.
»Wir versuchen Dinge zu tun, die andere nicht
machen®, lautet das Erfolgsprinzip des Diplom-
kaufmanns. Den Boom natiirlicher Baustoffe hat
Hiss fiir die Griindung eines Joint Ventures in
Pretoria und die Ubernahme einer ruminischen
Reetproduktion genutzt. Unter dem Motto
»Reet und Licht“ hat er gerade einen Wettbe-
werb fiir Architekturstudenten ausgeschrieben.
Dass diese Vorgabe sehr gut umgesetzt werden
kann, hat Tom Hiss bei einer Siidafrika-Rund-

reise mit 45 Dachdeckern erlebt: ,,Auf unserem

Weg zum Kriiger-Nationalpark und zur Kap-
Region sahen wir ganz viele reetgedeckte Hiuser
mit offenen Riumen und sichtbarer Dachkons-
truktion, die eine besondere Atmosphire aus-
strahlten®, sagt er. ,So kann man aber leider nur
im Siiden bauen.”

Ole Jedack,

Verkaufsleiter beim
Oldesloer Reethandel Hiss,
priift eine Ladung
rumanisches Reets

aus dem Donaudelta.
FOTO: SCHWALM




